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ABSTRAK 

 

Kegiatan pengabdian kepada Masyarakat yang dilakukan adalah dalam bentuk kegiatan 

penyuluhan. Topik Kegiatan adalah Penyuluhan Kewirausahaan Berkelanjutan dan Strategi 

Optimalisasi Usaha Aluminium Anodes. Kegiatan Pengabdian kepada Masyarakat (PKM) dalam 

bentuk penyuluhan ini dilaksanakan di lokasi mitra yang bergerak dalam usaha produksi dan 

penjualan aluminium anodes yang berlokasi di daerah Bekasi Jawa Barat dan telah dilaksanakan 

pada bulan Mei 2025. Permasalahan yang diidentifikasi adalah lambatnya peningkatan nilai 

penjualan akibat adanya kompetisi yang besar dalam pemasaran produk, dalam hal ini 

aluminium anodes. Oleh sebab itu tujuan pelaksanaan Kegiatan Pengabdian kepada Masyarakat 

(PKM) dalam bentuk penyuluhan ini agar mitra mendapatkan manfaat penambahan pengetahuan 

baik dalam hal kewirausahaan berkelanjutan dan strategi optimalisasi usaha aluminium anodes. 

Kegiatan Pengabdian kepada Masyarakat (PKM) dalam bentuk penyuluhan ini diawali dengan 

tahapan perencanaan sebelum tahapan pelaksanaan. Melalui kegiatan penyuluhan ini, 

diharapkan mitra tidak hanya mendapatkan pemahaman konseptual mengenai kewirausahaan 

berkelanjutan, tetapi juga solusi operasional yang aplikatif. Dengan dilaksanakannya Kegiatan 

Pengabdian kepada Masyarakat (PKM) dalam bentuk penyuluhan ini, mitra telah berdiskusi dan 

mendapatkan masukan-masukan dan saran-saran untuk mengatasi permasalahan yang dihadapi 

dan untuk pengembangan mitra di masa depan dalam menghadapi persaingan yang ketat dalam 

industry aluminium anodes. 

 

Kata kunci: Pengabdian, Penyuluhan, Kewirausahaan, Berkelanjutan, Aluminium. 

1. PENDAHULUAN 
1.1. Analisis Situasi 

Seperti yang kita ketahui bersama bahwa kegiatan Pengabdian Kepada Masyarakat 

merupakan kegiatan yang sangat penting bagi kemajuan Masyarakat. Kegiatan Pengabdian 

kepada Masyarakat (PKM) dalam bentuk penyuluhan ini dilaksanakan di lokasi Perusahaan 

Mitra yang bergerak dalam usaha produksi dan penjualan aluminium anodes yang berlokasi di 

daerah Bekasi Jawa Barat. Perusahaan mitra memproduksi dan menjual aluminium anodes. 

Kondisi dan potensi daerah Bekasi Jawa Barat, tempat mitra berada, dari segi fisik, sosial, 

ekonomi, maupun lingkungan dapat dipandang sangat relevan dengan kegiatan usaha yang 

dilakukan, karena wilayah tersebut sedang berkembang pesat. 

Kewirausahaan berkelanjutan menekankan pentingnya sinergi antara aspek ekonomi, 

lingkungan, dan sosial yang memungkinkan perusahaan tidak hanya bertahan dalam persaingan 

tetapi juga berkembang secara holistik (Smith & Davis, 2020). Beberapa penelitian 

menunjukkan bahwa perusahaan yang menerapkan strategi kewirausahaan berkelanjutan 

memiliki kecenderungan untuk meraih keunggulan kompetitif melalui inovasi dalam proses 

produksi, pemanfaatan teknologi digital dalam pemasaran, serta pengembangan sumber daya 
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manusia yang responsif terhadap dinamika pasar (Garcia & Patel, 2017; Nguyen & Tran, 2021). 

Temuan ini menggarisbawahi pentingnya peran penyuluhan sebagai media transfer pengetahuan 

dan praktik terbaik kepada perusahaan, guna mendorong perubahan positif dalam segala aspek 

operasional (Harrison & Mensah, 2021). 

Dalam kajian literatur yang telah dilakukan, sejumlah penelitian terkini mengemukakan 

bahwa inovasi dalam proses produksi dan manajemen merupakan komponen vital dalam 

menerapkan kewirausahaan berkelanjutan. Misalnya, Evans dan Chen (2020) menguraikan 

bagaimana penerapan lean manufacturing dan sistem otomasi dapat meningkatkan efisiensi 

produksi serta mengurangi pemborosan. Temuan ini diperkuat oleh penelitian Johnson dan Kim 

(2021) yang menekankan bahwa peningkatan kualitas dalam proses produksi berdampak 

langsung pada kinerja perusahaan dan daya saing di pasar global. Sejalan dengan itu, di bidang 

manajemen, penelitian oleh Harrison dan Mensah (2021) menunjukkan bahwa struktur 

organisasi yang adaptif dan sistem informasi manajemen yang terintegrasi memainkan peran 

penting dalam memfasilitasi pengambilan keputusan yang cepat dan tepat. Inovasi dalam 

manajemen sumber daya manusia, terutama dalam mengembangkan kepemimpinan dan sistem 

penghargaan yang adil, juga terbukti mampu meningkatkan motivasi dan produktivitas karyawan 

(Martin & Gupta, 2020). Hal ini penting mengingat peran karyawan sebagai ujung tombak dalam 

proses implementasi perubahan dan inovasi internal. 

Di bidang pemasaran, dinamika pasar yang semakin didominasi oleh teknologi digital 

menuntut perusahaan untuk mengadaptasi strategi pemasaran yang lebih inovatif dan 

terintegrasi. Garcia dan Patel (2017) mengungkapkan bahwa pemanfaatan digital marketing, 

media sosial, dan pengembangan brand image merupakan elemen kunci untuk memenangkan 

persaingan di pasar global. Penelitian lain oleh Nguyen dan Tran (2021) membuktikan bahwa 

transformasi digital dalam strategi pemasaran dapat menghasilkan peningkatan signifikan dalam 

penjualan dan loyalitas pelanggan. Selain itu, O'Neil dan Rivera (2022) menyatakan bahwa 

keberhasilan dalam pemasaran juga dipengaruhi oleh pemahaman mendalam terhadap 

kebutuhan dan preferensi konsumen yang terus berubah. Penelitian oleh Purnama dan Sari 

(2018) menambah perspektif dengan mengemukakan bahwa penerapan prinsip keberlanjutan 

tidak hanya berdampak positif pada lingkungan , tetapi juga dapat meningkatkan citra dan 

reputasi perusahaan, yang pada gilirannya berimbas pada peningkatan kepercayaan pelanggan 

dan kinerja keuangan (Setijaningsih, 2024). Bukti empiris dari Rahman dan Abdullah (2023) 

juga mendukung hal ini dengan menunjukkan adanya korelasi positif antara penerapan praktik 

produksi berkelanjutan dan peningkatan kinerja operasional perusahaan. Dari sejumlah 

penelitian tersebut, dapat disimpulkan bahwa penerapan kewirausahaan berkelanjutan 

merupakan strategi yang efektif untuk menghadapi persaingan yang ketat, termasuk di sektor 

industri aluminium anodes. 

 

1.2. Permasalahan Mitra 

Masalah yang dihadapi oleh mitra adalah lambatnya peningkatan nilai penjualan akibat 

persaingan usaha. Lambatnya peningkatan nilai penjualan dapat dipicu oleh sejumlah faktor, 

antara lain masalah dalam efisiensi proses produksi, inovasi produk dan layanan, strategi 

pemasaran dan persaingan usaha yang semakin ketat serta kemampuan bersaing secara efektif 

di pasar global (O'Neil & Rivera, 2022). Berbagai studi empiris telah menunjukkan bahwa 

perusahaan industri yang tidak mampu beradaptasi dengan dinamika pasar dan persaingan global 

cenderung mengalami penurunan performa secara signifikan (Lee & Wong, 2019; Martin & 

Gupta, 2020). Dalam hal ini, penerapan prinsip-prinsip kewirausahaan berkelanjutan diyakini 

dapat menjadi solusi strategis untuk membalikkan tren penurunan performa tersebut melalui 

peningkatan inovasi, efisiensi operasional, dan perbaikan sistem manajerial (Evans & Chen, 

2020; Johnson & Kim, 2021). 
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Oleh sebab itu tujuan pelaksanaan Kegiatan Pengabdian kepada Masyarakat (PKM) 

dalam bentuk penyuluhan ini agar perusahaan mitra mendapatkan manfaat penambahan 

pengetahuan baik dalam hal kewirausahaan berkelanjutan dan strategi optimalisasi usaha 

aluminium anodes. 

 

2. SOLUSI TARGET DAN LUARAN 

2.1. Solusi 

Masalah yang dihadapi oleh mitra adalah lambatnya peningkatan nilai penjualan akibat 

persaingan usaha. Salah satu solusi permasalahan yang penting adalah penerapan konsep 

kewirausahaan berkelanjutan bagi perusahaan untuk mempertahankan keunggulan kompetitif 

dan mendorong pertumbuhan jangka panjang. Kewirausahaan berkelanjutan tidak hanya 

menitikberatkan pada penciptaan inovasi dan peningkatan efisiensi, tetapi juga 

mengintegrasikan aspek keberlanjutan lingkungan dan sosial dalam setiap proses bisnis (Iqbal 

& Zhang, 2022). Dalam konteks industri produksi dan penjualan aluminium anodes, seperti yang 

dijalankan mitra, tantangan yang dihadapi semakin kompleks dengan lambatnya peningkatan 

nilai penjualan akibat persaingan pasar yang semakin ketat. Oleh karena itu, kegiatan penyuluhan 

yang berfokus pada penerapan kewirausahaan berkelanjutan sangat diperlukan untuk membantu 

perusahaan menemukan solusi yang komprehensif atas permasalahan di bidang produksi, 

manajemen, dan pemasaran (Brown & Lee, 2018; Davis, Kumar, & Singh, 2019). 

 

2.2. Target Capaian 

Tujuan Kegiatan Pengabdian kepada Masyarakat (PKM) dalam bentuk penyuluhan ini 

adalah untuk meningkatkan pemahaman mengenai konsep kewirausahaan berkelanjutan dalam 

konteks industri aluminium anodes dan meningkatkan pemahaman mengenai strategi 

optimalisasi usaha untuk mengatasi permasalahan yang terjadi di bidang produksi, manajemen, 

dan pemasaran sehingga dapat menjadi solusi permasalahan yang cukup efektif. Kegiatan 

penyuluhan ini diharapkan tidak hanya memberikan kontribusi pengetahuan teoretis, tetapi juga 

sebagai agen perubahan melalui penerapan solusi konkret yang berbasis bukti empiris. 

Target capaian yang akan dihasilan dari adanya kegiatan Pengabdian Kepada Masyarakat 

dalam bentuk penyuluhan ini adalah berupa tambahan dan masukan-masukan dan saran-saran 

untuk mengatasi permasalahan yang dihadapi dan untuk pengembangan mitra di masa depan 

dalam menghadapi persaingan yang ketat dalam industry aluminium anodes. 

3. METODE PELAKSANAAN 
Pelaksanaan kegiatan pengabdian kepada masyarakat (PKM) dalam bentuk penyuluhan 

ini meliputi 2 tahapan yaitu tahap persiapan dan tahap pelaksanaan. Tahap persiapan meliputi 

dua kegiatan yaitu kegiatan pengumpulan data dan analisis data awal dan kegiatan penyusunan 

materi dan modul penyuluhan. Kegiatan pengumpulan data dan analisis data awal berupa 

pengumpulan data dan informasi mengenai mitra untuk selanjutnya menganalisis data awal, 

termasuk tentang profil mitra, visi-misi dan aktivitas bisnis mitra. Kegiatan kedua yaitu 

penyusunan Materi dan Modul Penyuluhan, yang terbagi atas empat bidang penyuluhan yaitu 

Bidang Kewirausahaan Berkelanjutan, Bidang Manajemen, Bidang Pemasaran dan Bidang 

Produksi. 

Tahap pelaksanaan terbagi dalam 3 sesi, yang detailnya adalah sebagai berikut: 

1. Sesi Pembukaan dan Sosialisasi: 
o Sesi Perkenalan dan Tujuan: Menjelaskan latar belakang kegiatan serta tujuan 

jangka pendek dan jangka panjang. 

2. Sesi Teknis Penyuluhan Berdasarkan Bidang: 
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o a. Bidang Kewirausahaan Berkelanjutan: Pemaparan materi mengenai 
keberlanjutan financial, penciptaan nilai ekonomi, efisiensi operasional, 

pengelolaan sumberdaya alam, aspek lingkungan, green innovation, dan 
pemberdayaan Masyarakat. 

o b. Bidang Manajemen: Pemaparan materi mengenai struktur manajemen yang 

ada dan memberikan rekomendasi perbaikan dalam pembagian tugas serta 
koordinasi antar bagian, serta Pengenalan sistem informasi untuk mendukung 

pengambilan keputusan secara tepat waktu dan akurat. 

o c. Bidang Pemasaran: Pemaparan mengenai konsep pemasaran digital, penetapan 
segmentasi pasar, dan positioning produk aluminium anodes, membahas cara 

membangun brand image yang kuat, pemanfaatan media sosial dan relasi dengan 
pelanggan, serta membahas analisis metode S.W.O.T yaitu mengidentifikasi 

aspek strong, weakness, opportunity and threat dalam usaha yang dihadapi mitra. 

o d. Bidang Produksi: Pemaparan materi mengenai alur produksi, identifikasi titik 
kritis (critical control points), penerapan teknologi terbaru dalam produksi 

aluminium anodes serta diskusi mengenai metode lean manufacturing, 

penggunaan system otomasi dan teknik pengendalian mutu. 

3. Sesi Diskusi dan Konsultasi: Meluangkan waktu untuk berdiskusi dan konsultasi atas 

hal-hal penting yang masih perlu dibahas lebih dalam. 

 

Untuk lebih jelasnya dapat dilihat dalam Gambar 1: Diagram Alir Kegiatan PKM, dibawah 

ini. 
 

Gambar 1: Diagram Alir Kegiatan PKM 
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4. HASIL DAN PEMBAHASAN 

Kegiatan Pengabdian kepada Masyarakat (PKM) dalam bentuk penyuluhan ini dengan 

penekanan pada tema kewirausahaan berkelanjutan dan strategi optimalisasi usaha aluminium 

anodes telah dilaksanakan di tempat mitra pada bulan Mei 2025. Penyuluhan ini tidak hanya 

memberikan pemahaman teoretis mengenai konsep kewirausahaan berkelanjutan dan strategi 

optimalisasi usaha aluminium anodes, tetapi juga sebagai kesempatan berdiskusi dan bertukar 

pikiran, terutama mengenai upaya untuk meningkatkan aktivitas usaha dimasa depan. 

Meskipun potensi untuk berkembang sangat besar, mitra saat ini menghadapi beberapa 

permasalahan dan kendala yang perlu diatasi. Di bidang produksi, perusahaan masih menghadapi 

kendala pada penerapan teknologi modern, yang menyebabkan inefisiensi dan pemborosan 

sumber daya. Sementara itu, di bidang pemasaran, kurangnya inovasi dan adaptasi terhadap tren 

digital marketing telah mengakibatkan lambatnya peningkatan nilai penjualan, terutama di 

tengah persaingan yang semakin ketat saat ini. 

Dalam sisi kewirausahaan berkelanjutan termasuk aspek Corporate Social 

Responsibility, serta rasa tanggung-jawab terhadap kelompok masyarakat dan lingkungan, mitra 

telah melaksanakan dan terlibat dalam kegiatan – kegiatan yang dapat meningkatkan 

kesejahteraan dan melindungi lingkungan, termasuk mendonasikan dana untuk merawat fasilitas 

umum. Mitra juga memberikan ketersediaan lapangan kerja, ketersediaan air, bantuan untuk 

anak – anak yatim, sumbangan untuk pihak keamanan dan kegiatan sosial lainnya. 

Mitra terkualifikasi dengan spesialisasi dalam penyediaan solusi komprehensif untuk 

kebutuhan proteksi korosi bagi para pelanggannya. Mitra juga melengkap diri dengan berbagai 

mesin produksi, sarana dan peralatan laboratorium untuk testing dan didukung oleh staf ahli 

metalurgi. Mitra menguraikan bahwa mitra selalu menyediakan alumunium berkualitas tinggi 

dengan tingkat porositas dan inklusi yang rendah. Ini merupakan indikator kualitas pengecoran 

dan pemrosesan logam yang sangat baik. 

Adapun beberapa fasilitas – fasilitas yang melengkapi mitra dalam usahanya seperti 

misalnya: (a) Tungku yang berkapasitas 500 Kg, (b) Spectrometer yang berfungsi untuk 

mengecek komposisi kimiawi yang terkandung dalam Aluminium, (c) Armada pengangkutan 

yang selalu siap, diperiksa dan menjalani uji emisi secara rutin, (d) Ruangan untuk Pengujian 

Elektrokimiawi seperti Closed Circuit Potensial Test, Electrochemical Testing Baths, 

Consumption Rate Test, Anode To Core Resistance Test, dan Destructive Test Anode. 
 

Gambar 2: Electrochemical Testing Bath. 
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Gambar 3: Foto Produk 

5. KESIMPULAN DAN SARAN 

 

5.1. Kesimpulan 

Kegiatan pengabdian kepada masyarakat (PKM) dalam bentuk penyuluhan ini dengan 

penekanan pada tema kewirausahaan berkelanjutan dan strategi optimalisasi usaha aluminium 

anodes telah dilaksanakan di tempat mitra dan berlangsung dengan baik dan berjalan sesuai 

rencana kerja PKM yang telah disiapkan sejak awal. Pada intinya, mitra telah berusaha 

menjalankan bisnis dengan baik dan memproduksi aluminium anodes yang berkualitas tinggi. 

Karena persaingan bisnis dalam industry aluminium anodes semakin tinggi, maka permasalahan 

yang dirasakan oleh mitra adalah lambatnya peningkatan nilai penjualan. Dengan 

dilaksanakannya Kegiatan Pengabdian kepada Masyarakat (PKM) dalam bentuk penyuluhan ini, 

mitra telah berdiskusi dan mendapatkan masukan-masukan dan saran-saran untuk mengatasi 

permasalahan yang dihadapi dan untuk pengembangan mitra di masa depan dalam menghadapi 

persaingan yang ketat dalam industry aluminium anodes. 
5.2. Saran 

Berdasarkan informasi dan hasil diskusi dengan pihak pimpinan perusahaan mitra dan 

juga melihat keadaan perusahaan mitra serta mempertimbangkan prospek dan persaingan bisnis, 

maka akhirnya dihasilkan dua buah saran atau rekomendasi penting yang perlu dipertimbangkan 

untuk dilakukan oleh mitra, yaitu: 

1. Sebaiknya dilakukan Pemisahan Unit Bisnis (Spin-Off), yaitu unit pemasaran yang ada dalam 

usaha mitra saat ini dipisahkan dari usaha mitra lalu unit pemasaran tersebut dijadikan 

usaha tersendiri tetapi kepemilikan usaha pemasaran yang akan dibentuk tersebut tetap 

dipegang oleh pemilik mitra sebagai induk usaha. 

2. Sebaiknya pemasaran produk aluminium anodes menggunakan sistem solusi terintegrasi, 

yaitu menjual produk aluminium anodes sekaligus termasuk pemberian layanan 

konsultasi, layanan desain, layanan instalasi, layanan monitoring dan layanan 

pemeliharaan yang menjadi satu paket. 
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